
Dein Weg nach OBEN



Statistik erstellen



Durchschnittliche Erfolgsquoten



Eigene Quote ermitteln



Handlungsbedarf ermitteln



Wochenzeitplan 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
Das ist regelmäßig zu tun (Aufzuteilen auf die Tage der Woche und die Stunden des Tages): 
• Telefonieren 
• Einzelgespräche 
• Kundenbesuche 
• Betreuung / Geschäftspräsentationen für Downline /  
• Meetings / Schulungen / Seminare 
• Verwaltung 
• Planung 
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Statistik Verkaufsabschlüsse
Datum 

Kundengespräch

Name Erfolgreich 

abgeschlossen

Kein Abschluss Bemerkung

MICHAEL STRACHOWITZ   CONSULTING & TRAINING

WWW.STRACHOWITZ.DE



Telefonische Terminabsprachen

MICHAEL STRACHOWITZ   CONSULTING & TRAINING
WWW.STRACHOWITZ.COM

Datum
Kontaktaufnahme

Name Telefon-Nummer Termin am / um Kein Termin

Bitte tragen Sie hier jedes Telefonat und dessen Ergebnis ein. Immer wenn ein Blatt voll ist, addieren Sie jeweils die Zahl der erfolgreichen und der erfolglosen Telefonate und setzen sie diese
ins Verhältnis zueinander. So erhalten Sie Ihre Telefonquote. Übertragen Sie dieses Ergebnis in das Blatt ÄErfolgsquoten ermitteln³.



MICHAEL STRACHOWITZ   CONSULTING & TRAINING
WWW.STRACHOWITZ.COM

Geschäftspräsentationen
Datum Präsentation Name Interessent Rekrutiert Nicht rekrutiert Bemerkung

Bitte tragen Sie hier jedes Rekrutierungsgespräch ein, das Sie geführt haben und jede Online-Präsentation, die sich ein Interessent angesehen hat und deren Ergebnisse.
Immer wenn ein Blatt voll ist, addieren Sie jeweils die Zahl der erfolgreichen und der erfolglosen Gespräche und Präsentationen und setzen sie diese ins Verhältnis
zueinander. So erhalten Sie Ihre Rekrutierungsquote. Übertragen Sie dieses Ergebnis in das Blatt ÄErfolgsquoten ermitteln³.


